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Unternehmen

Seit 28 Jahren erfolgreich am Markt etabliert, bietet das Unternehmen branchenübergreifend

maßgeschneiderte Softwarelösungen an.

Das Team besteht aus ca. 15 hochqualifizierten Mitarbeitern. Eine zweite Führungsebene ist

vorhanden. Die Förderung von Nachwuchskräften ist dem Unternehmen ein wichtiges

Anliegen: Aktuell werden zwei Auszubildende beschäftigt, und ab dem Herbstsemester 2024

wird eine Studentin das Team verstärken, um dem Fachkräftemangel durch interne Ausbildung

entgegenzuwirken.

Das Unternehmen operiert aus unbefristet angemieteten Räumlichkeiten mit einer

Kündigungsfrist von sechs Monaten.

Die Mitarbeiter sind in drei Hauptsparten spezialisiert: die Entwicklung von Web-Applikationen

(Java oder Microsoft .Net-basiert), mobilen Apps und Embedded Systemen mit C/C++.

Produkte und Dienstleistungen

Das Unternehmen bietet ein umfassendes Spektrum an Softwarelösungen, darunter Desktop-

Anwendungen, Web-Applikationen, mobile Apps und Embedded Systeme.

Die Kunden werden durch das Team von 15 Fachkräften durch den gesamten

Entwicklungsprozess begleitet und beraten: von der Planung über die Entwicklung und

Implementierung bis hin zur Pflege, zum Update und zum Releasemanagement der Software.

Auch die Überarbeitung bestehender Softwarelösungen gehört zum Leistungsportfolio.

Die besondere Stärke des Unternehmens liegt in der branchenunabhängigen Entwicklung

maßgeschneiderter Softwarelösungen. Dabei wird intensiv auf die spezifischen Prozesse und

Abläufe der jeweiligen Kunden eingegangen, um optimale Lösungen zu entwickeln. Die

entwickelte Software bleibt in der Regel im Eigentum des Unternehmens, während der Kunde

ein einfaches Nutzungsrecht erhält. Dies ermöglicht es, die Produkte auch an weitere Kunden

in derselben Branche zu vermarkten. Für die implementierten Softwarelösungen werden in der

Regel Wartungsverträge abgeschlossen.

Die Umsatzerlöse des Unternehmens setzen sich zu etwa zwei Dritteln aus der

Softwareentwicklung und zu einem Drittel aus der laufenden Wartung zusammen.

Durch die Entwicklung eigener, projektunabhängiger Produkte hat sich das Unternehmen

zudem in den vergangenen Jahren einen hervorragenden Ruf erarbeitet.

Chancen und Zukunftsaussichten

Die fortschreitende Digitalisierung und Automatisierung von Geschäftsprozessen sind

entscheidende Wettbewerbsfaktoren. Unternehmen, die den Anschluss an Industrie 4.0

verpassen, riskieren, hinter der Konkurrenz zurückzufallen.

Das zum Verkauf stehende Unternehmen positioniert sich als Berater, Entwicklungspartner und

Begleiter für innovative Lösungen zur Digitalisierung von Geschäftsprozessen und bietet damit

hervorragende Zukunftsperspektiven.


