teammueller™

Kaufer (Asset-Deal) fiir einen etablierten und profitablen
Garten- und Landschaftsbau-Betrieb

gesucht:
Branche Garten- und Landschaftsbau
Region Hessen (Nord)
Kurzbeschreibung Wir suchen wegen fehlender familiarer Nachfolge fir einen etablierten

und profitablen GalLaBau-Betrieb einen geeigneten Kaufer.
Es handelt sich dabei um einen Asset-Deal.

Zum Kaufgegenstand gehoren ein Anlagevermogen, eine umfangreiche
Kundenkartei mit teils langjahrigen Stammkunden (inkl. diverse Hausver-
waltungen) sowie umfangreiche Dauerauftrage in Hohe von rd. 45% des
Gesamtumsatzes.

Die Belegschaft, u.a. bestehend aus Baufacharbeitern, Gartnern, Vorarbei-
tern, Blroverwaltung und Hilfsarbeitern mit langjahriger Berufserfahrung,
ist im Rahmen von §613a BGB zu (ibernehmen.

Betriebsimmobilien Die derzeit in Nutzung befindlichen Flachen und Gebdude zdhlen nicht
zum Asset-Deal hinzu. Im Rahmen der weiteren Ausrichtung kénnen die
erforderlichen Flachen jedoch angemietet werden. Eine Bestatigung liegt
hierfir bereits vor.

Anzahl Mitarbeiter Rd. 20 Mitarbeiter
Internationale Tatigkeit Keine
Finanzinformationen Umsatzerlose: rd. 1,14 Mio. €

Roherl6s: rd. 1,03 Mio. €
Betriebsergebnis vor Steuern: rd. 180 TEUR

Verkehrswert des Anlagevermogens: rd. 160 TEUR

lhre Vorteile e Etablierter Anbieter
o Seit Uber 30 Jahren am Markt etabliert
o Langjahriger und groBer Kundenstamm
o Hoher Anteil an Dauerauftragen
o Qualifizierte Mitarbeiter/Fachkrafte
e Unternehmer stehen fiir einen reibungslosen Ubergang fiir maximal
ein Jahr nach Geschaftsiibergabe zur Verfligung.
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Erwerberprofil e Kaufer aus dem Bereich GalaBau zur Erweiterung von Leistungsum-
fang und Kapazitaten

e Kd&ufer aus benachbarten Branchen zur aktiven Erweiterung des Leis-
tungsprofils

Preisvorstellung Der umfangreiche Kundenstamm, die rd. 20 Mitarbeiter und das Anlage-
vermogen mit dem o.g. geschatzten Verkehrswert stehen als Asset-Deal
fiir ein Mindestgebot von 400.000 € zur Verfligung.

Weitere Details Nach Abgabe einer schriftlichen Vertraulichkeitserklarung kénnen Unter-
lagen zur Engagementprifung (Exposé) und Bewertung Gbermittelt wer-
den.

Fir eventuelle Fragen im Vorfeld steht der Berater im Rahmen von Tele-
fon- oder Video-Terminen ebenfalls zur Verfiigung.

Ihr Ansprechpartner fiir evtl. Fragen:

Thilo Miiller B.A.
Organisationsleitung/Managing Consultant
0561 /93746-137

tmu@team-mueller.net
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